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店舗名 

                          ○○○○                

代表者名 

                          ○○ ○○                

所在地 

                          浜松市○区○○町                

電話番号 

                          ○○○－○○○○－○○○○                

ＦＡＸ番号 

                                          

Ｅ-mail アドレス 

                                          

ホームページ 

                                          

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



１．経験・経歴・実績 

経験／経歴 

理・美容師歴         ８年 スタイリスト         ６年 

アシスタント         ２年 主任／店長歴          年 

経歴（履歴書） 

平成２３年９月５日  美容専門学校卒業 

平成２３年１１月４日 美容師免許取得 

平成２５年７月１日  ○○○○（ＨＡＩＲ＆ＭＡＫＥ）入社 

           ○○店スタッフの中で指名率ナンバーワンになる 

現在に至る 

 

 

 

過去実績（○○○○）  

１ヶ月最高総合売上 ２５７万円 

平均売上      １４５万円 

平均単価      ６５００円 

指名客数 ８０名 

お客様の年代層 

０～１０代      ５     ％ 

  ２０代     ２０     ％ 

  ３０代     ２５     ％ 

  ４０代     ２５     ％ 

  ５０代～    ２５     ％ 

 

２．開業の動機（目的／なぜ開業するのか？） 

 

現在勤務している店で月に２００名以上担当し技術力が向上するなか、自分を指名                                   

していただけるお客様が増え、月に平均８０名ほどになりました。                                     

反面、店の方針により、一人のお客様に携わる時間が短く、かけもちとなるため、

密な接客が難しい状況となっています。                                     

今回、創業に至った動機としましては、より高い品質（丁寧な接客と正確なカット）

で一人一人のお客様に丁寧な接客をするために、お客様と長い信頼関係を築くため

です。                                    

                                      

                                      

                                      

                                      

                                      

                                      



３．ターゲット顧客（中心年代層・男女比率ｅｔｃ） 

中心年代層 ３０代～６０代 

男女比率：女性２／３ 男子１／３ 

 

 

 

 

 

 

４．店舗（店舗の外装・内装イメージ） 

  外装：白を基調とした四角い建物でシンプル、清潔、スマートな印象を与える。 

     建物正面には、オリーブの木を植え南欧の上品なイメージを演出する。 

 

  内装：ゆったりとした間取りの店内でリラックスできる空間 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

５．メニュー構成（カット 4860 円ｅｔｃ） 

カット：４,８６０円 

カラー：５,４００円（根元４３２０円 全体６４８０円） 

パーマ：６,４８０円（部分３２４０円 コスメパーマ５４００円 デジタル７５

６０円） 

ヘッドスパ：２,７００円（１０分２１６０円 ２０分３２４０円） 

トリートメン：ト２７００円（Ａ１６２０円 Ｂ２７００円 Ｃ３２４０円） 

縮毛矯正：１１８８０円（根元９７２０円 全体１２９６０円 部分６４８０円） 

カラー：ヘナ６４８０円 

マニキュア６４８０円 

    デザインカラー（部分２１６０円 半頭４３２０円 全額６４８０円） 

 



６．立地（出店予定地／商圏分析／交通の便・周辺環境の現状と今後／なぜその場所を選

んだのか） 

自宅土地（浜松市○区○○町） 

近隣に○○団地があり集客が期待できる 

幹線道路沿い 立地、視認性は良い 

今後も周辺環境に大きな変化はないと思われる 

実父の所有する土地であり、条件面などでプラスになる 

 

 

 

７．競合分析 

   

競合店名 場所 顧客層 価格帯 特徴 その他 

 

○○○○ 

○○町 30～50

歳 

カット 4300 円 

カラー6000 円 

パーマ 6000 円 

モダンで癒し

系 

 

 

 

 

 

○○○○ 

○○町（○○

高校前）○○

町 

30～50

歳 

カット 4320 円 

カラー5000 円 

パーマ 6480 円 

洋風なイメー

ジ 

 

 

○○○○ 

○○町○○ 30～50

歳 

カット 4000 円 

カラー5400 円 

パーマ 6000 円 

柔らかくて明

るいイメージ 

 

   カット    円 

カラー    円 

パーマ    円 

  

   カット    円 

カラー    円 

パーマ    円 

  

自店における競合優位性 

・商圏内に３０歳代の若い美容師がいない 

・カット全般の技術力 

・ダメージを最小限に抑えるカラー・パーマの技術 

・お客様に対する接客力、対応力 

 

 



８．セールスポイント（自分自身の強みの整理／他店との違い／自店の強み／どのような

サービスをするのか） 

・カット全般の技術力 

・ダメージを最小限に抑えるカラー・パーマの技術 

・お客様に対する接客力、対応力 

・シャンプー技術力 

・お客様個々への提案能力 

・商圏内には少ない３０歳代の若い男性美容師 

・再現性が高く、もちのよいカット、ダメージを最小限に抑えるカラー、パーマ 

の技術を３０歳代から６０歳代の主に女性をターゲットに提供するとともに、 

ヘッドスパにも注力し、ゆったりとした間取りの店内でリラックスできる空間 

を提供する、 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

９．スタッフ構成 

１年目：店主１人 

２年目：店主１人 アシスタント１名 

３年目：店主１人 アシスタント１名 

 

 

 

 

 

 

 



１０．集客（お客様に来店してもらう手段／プロモーション内容） 

新規客 

・チラシ（折込広告） 

・口コミ 

・ポスティング 

・ネット 

・フリーペーパー 

 

引継ぎ客（以前からの顧客） 

・電話 

・ＤＭ（ハガキ） 

・メール 

 

 

 

 

■創業時集客予測 

 現状 月間指名売上平均 52 万円（指名客総数 80 名・平均客単価 6500 円・平均来店周期２ヶ月） 

 創業当初の月間売上予測：９８万円 

  

集客手段 月間予想客数 客単価 売上 

指名客引継ぎ 指名客の 75％    ６０人 7000 円 420000 円 

チラシ集客      枚配付    ３０人 7000 円 210000 円 

ｎｅｔ集客 ＨＰ      人  

   円 

 

    円 フェイスブック      人 

ブログ      人 

ﾌﾘｰﾍﾟｰﾊﾟｰ集客     ２０人 7000 円 140000 円 

口コミ紹介     ３０人 7000 円 210000 円 

合計   １４０人 7000 円 980000 円 

 

 

 

 

 



１１．コンセプト 

店名 

○○○○（○○○） 

 

 

   

店名の由来 

フランス語で「○○」という意味 

親切で丁寧なサービスを提供する気持ちが何よりも一番大切だと思うことと、 

常にその姿勢を心がけて、お客様に満足していただきたいという思いを込めて 

○○○○（○○○）と命名しました。 

 

 

 

店のコンセプト 

高い技術力と優れた接客力や、ゆったりとした間取りの店内でリラックス 

できる空間を提供することにより顧客満足度を高める。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


